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⾃⼰��

株式��PostFeed 代����/CEO

�  �⼀ Mori Shinichi

mori@postfeed.co.jp

090-7888-1399

https://www.postfeed.co.jp/

��地����⽣まれ

⽣年⽉⽇�1990年9⽉1⽇
休⽇の�ごし���供たちの�い事、猫に�んでもらう

株式��PostFeedを�業して24年9⽉で3年。
前�で知り�った同僚と�告代理�として�立し現在は

3�の�メンバーが�え5�体制。

WEB�告を軸としたサービスを�開しながら、データ�
�事業にも⼒をいれている。�業3年⽬で50��くの�
業�とお��の��有り。

����

�立年⽉⽇

従業員�

�在地

主な事業内�

株式��PostFeed

2021年9⽉8⽇
代�者�

5�

�   �⼀

����古川�平��⼆俣659-7
WEB�告事業・データ��事業・メディア事業・制作事業
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ポストフィードとは

��と共に成功を⽬指すウェブ�告��
Web advertising company that works with clients to achieve success.

1. 得��野はtoC向け、�告�⽤、マーケティング、サイト＆LP制作、メディア�⽤

2. �業3年、メンバーは5�（2023年12⽉時点）

3. �告�⽤コンサルタント、データアナリスト、デザイナー、ライターで構成

4. データ��から�き�すBtoCマーケティングの知⾒と独⾃の�⽤メソッド

5. メンバー�員が6年�上のtoC向けマーケティング��者

6. �査・戦略立�を�うコンサルティングに��

7. 独⾃のSEOメソッドで⽉間50万PV�上の流�があるメディアを��
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他�との�い

ポストフィードは、他の�告代理�と�べて、�下の4つの点で優�性や�別性があると�えています。

戦略立�

Strategy

データ��

Analysis

・��、ビジネス、�場、��を�念に�査

・戦略を�理して戦�を�義

・WEBマーケティングの�⽯を踏�

・PDCAサイクルの量と�にこだわる

・BtoCビジネスの成功�則をベースとした��

・WEBと現場の�データを重�した����

・�⽤��果の�⼤�に拘る

・データを元にした中�期の未来予想

�告�⽤

Advertising

メソッド

Method

・�査、データを元にアカウント��

・�体の�性を活かした配�戦略

・重�指�を押さえた����

・toCビジネスに���させたLP��

・データ��×�⽤でパフォーマンス�⼤�

・データ��×SEOで�索アルゴリズムを攻略

・戦略から�かれた論理的な提�
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運用戦略フレームワーク

「�告で成果を�す」ための�査や�論のプロセスを体��できている点が�み。

���題、マーケティング戦略、��戦略、事業��など。��的にヒアリングし

情���を⾏う。

�場、����の�査・理�を�める。

お�さまへヒアリングしながら情���を⾏う。

サービスの独⾃性、�徴、�み、��、ストーリーなど。

�も�果的な����を�る。

主な流��路となる�告�体を��。

これまでの����をヒアリングしながらご提�します。

�告で�得した��の�理、お問�せや購�に�らなかった場�の�理��を��。

サービスの仕�に�ったCRMツールをご提�。

��

��

サービス

チェネル

�⽤

���理

データ��

各種�体に�わせた配���を⽤いて�⽤し、各種重�指標の��と

��のお問�せ��と照らし�わせながら��チューニングを⾏う

�告�⽤・お問�せ・売上などの��をベースにデータ��を��し、現在の��、

�向性、�果を洗い�し�なる�策へと�開。

1 ポストフィードの�徴
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まとめ

ポストフィードに�頼する5つのメリット

1. ただ�告�⽤を�頼するだけでなく、ウェブ戦略と戦�が��に⾒えて��性が�い

2. 代理�ではなく、「共に成功を⽬指す」パートナーの�点で�えてもらえる

3. データ��を元に、⾃発的な提�がもらえる

4. BtoCビジネス領域の知⾒と��を持っている

5. プロジェクトを�ごと任せられ、ウェブの知⾒が�ない担当者でも理�しながら�められる
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事業ポートフォリオ

�告�⽤

コンサルティング事業 �告�⽤の戦略立�と�⾏、ウェブサイトの��提�などを⾏う

�告�⽤データ、アナリティクスデータ、�業データを元に��を⾏う

BtoCサイト制作、�告⽤LP制作を⾏う

⾃�メディアの��、�⽤��を受けたメディア��、ウェブサイトのSEO�策などを⾏う

Consulting

データ��事業

Data Analysis

ウェブ制作事業

Web  Development

メディア�⽤事業

Media
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コンサルティングだけ

コンサルティングのみのご�頼も受付けており

ます。�⽤��、データ��、メディア��な

ど弊�の知⾒をベースにサポートいたします。

2 ポストフィードの事業

提供スタイル

��的なご�頼

データ��のみ、��の代理��とは別の�体

�⽤、LP制作、メディア�事制作など、状況に
�じてご相�が可�となります。

�てご�頼

�告�⽤、ウェブ制作、データ��。すべてを

ご�頼頂くことで、⼀貫したサービスの提供と

パートナーとして共に成功を⽬指してまいりま

す。
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Works�Advertising Operations



2023/04

CV�  １．クライアント�業��

�業��株式��ビーコンセプト

業種�パーソナルジム

�り�いサービス�女性専⾨ジムを�国に33���開。
年��5�円

��の主軸としてアフィリエイト、�式サイト、リスティン

グ�告の３つを活⽤。⾃�に�告・SEOの知⾒がなく�告の
�⽤��果も指��索でCPA5万円�と�く苦戦されていま
した。

指��索においてはデモグラの��、LPOなどを��しお�
��2カ⽉でCPA1.5万円前�で�得。⼀�KWにおいても3
万円前�で�得できるようになる。�⽉�告だけで80〜
100�前�の�得に成功。

�告�

250万

90�

250万

98�

250万

85�

250万

105�

250万

99�

250万
115�

2023/092023/05 2023/06 2023/07 2023/08

  2．サポート前

  3．サポート�

3 ���主な�告�⽤
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2023/04

売上
  １．クライアント�業��

業種�中⼩ブランド買�事業

�り�いサービス�金、ブランド、��、古物などの買�

年��30〜40�円

サポート前は別の�告代理��にて�⽤を��。���了時

期が�いとの事で弊�をご��頂きました。コロナで来�が

減り�告�に�して��来��並びに売上が⾒�わないとい

う�題�がありました。

�告�

650万

2600万

650万

2500万

650万

2750万

650万

2900万
3000万

650万

2800万

2023/092023/05 2023/06 2023/07 2023/08

  2．サポート前

  3．サポート�

アカウント構成を⾒�し、各エリアと��来�に�がってい

る地域など��にリサーチし、�駄な配�が⽣まれないよう

に��。KWも軸ごとに�理しTDでの��内�を��。�前
のROASが200％前�だったが3カ⽉�には400％�に�
�。

650万

3 ���主な�告�⽤
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2023/04

売上  １．クライアント�業��

�業��株式��clover8
業種���リユース業

�り�いサービス���品・��・�宅��など買�を⾏っ

ている。

2022年9⽉より事業を開�され⾃�に�告�⽤知識がなかっ
た為に弊�へリスティング�⽤を�頼。

当�⽉30万円〜スタートした�⽤�も現在は⽉150〜300万
円まで��。平�ROASが250％~300%前�で�⽉��し
ている。

�告�

150万

340万

150万

430万

200万

480万

200万

460万

200万

450万

250万

650万

2023/092023/05 2023/06 2023/07 2023/08

  2．サポート前

  3．サポート�
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2023/08

来��
  １．クライアント�業��

業種�渋�にあるビールバー

�り�いサービス���

これまでSNSカウント�⽤とLINE�⽤を��されていました

が、�⽤リソースと��して思うように����の��には

�がっていなかった。

弊�がご提�させて頂いた内�は�告×DM戦略×LINEの3つ

を活⽤した���援となります。�告ご予算としては1��

当たり10万円〜20万円�度使⽤しました。�果としては開

�から2〜3カ⽉�に��来�が⽉に50〜60件ほど��。

�告�

15万
10〜20

15万
40〜50

25万
65〜75

2023/09 2023/10

  2．サポート前

  3．サポート�

3 ���主な�告�⽤
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2023/12

�得件�  １．クライアント�業��

事業主��ピカジョブ

業種��材��業

�り�いサービス�⼯場をメインとした�材��

リスティング�告をメインに��を��されていました。昨

年の夏�から�得単価が��し�め打開策を⾒いだせない状

況の中、�しい�体にチャレンジしたいご相�を受けて

2023年12⽉よりSNS動��告をスタート。

12⽉は�動ということもあり⽉�30万円のご予算でスター
トし�⽉からお問�せ単価3,000円�、⾯�単価3,000円�
半�、��単価8,000円�と��に�得が�み、24年1⽉は
�の予算でも同じ�得単価で�⾏中。

�告�

30万

92件 60万

174件

2024/01

  2．サポート前

  3．サポート�
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Works�Media



4 ���メディア�⽤

© 2 0 2 3  P o s t F e e d . i n c M a k e  B e n e f i t . データ��でパフォーマンスの�⼤�を⽬指す  ｜   1 9

ぷれすた

⽉間50万PV�上の流�があるジム、フィットネ
ス、トレーニングアイテムを��しているメデ

ィア。�くのジムへの����があります。

https://playful-style.net/
Myパーソナルジム

�⽤��を受けているメディア。���1年間
で1万PV�上へ成��成。パーソナルジムをメ
インとしたメディア。

https://www.you-kenko.jp/



THANK YOU
F O R  C O M I N G


