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#01｜会社概要

会社概要
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#01｜会社概要｜ミッション

Our Mission

新しい価値の創造に挑み、社会に感動と笑顔を創出する

わたしたちは、お客様のWebマーケティングの成果向上を通じ、
⼈‧そして社会に対して影響を与える存在として、
常にイノベーティブなサービスを提供いたします。

Challenge
挑戦

Innovation Excitement
感動新しい価値の創造
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#01｜会社概要｜グローバルネットワーク

全世界7カ国

7拠点に展開
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#01｜会社概要｜Bruce Clay Incの歴史

ブルースクレイ‧ジャパンは、BCIのノウハウを⽇本版にローカライズして、サービスをご提供しています。
現在、SEO、SEM、CROを軸としたデジタルマーケティングのコンサルティング、トレーニングサービスまで幅広く展開しています。

“SEO⽣みの親”グローバル展開するWebマーケティングコンサルティング企業

Bruce Clay Inc. Founder CEO

Bruce Clay

● 創業者であるBruce Clay⽒は、⽶国⼤⼿検索エンジンの技術最⾼責任者との強固なリレーションを有し、最新のSEO技術
開発に成功し続けている。

● 業界最⼤級のカンファレンス「Search Marketing Expo」等では基調講演やプレミアメインスポンサーとして常に選出。
● 各種業界組織‧団体「SEMPO（Search Engine Marketing Professional Organization）」等の役員‧理事を歴任し、「検

索マーケティング業界の教育と啓発の推進」に貢献。
● 著書‧著作物を多数発刊しており、最近では『Search Engine Optimization All-In-One For Dummies』（現在第4版）と

『Content Marketing Strategies for Professionals』を執筆。

Bruce Clay Inc（BCI）は1996年設⽴された、SEOのパイオニア企業です。

1996年

ブルースクレイ設⽴

Webサイトの変更が検索エンジン
のランキングに与える影響のテス

トを開始

1997年

“SEO”の始まり

ブルースは⾃⾝のサービスを説明
する際に「検索エンジン最適化」

というフレーズを使い始める

1998年

Google設⽴

1999年

初めてのSEOセミナー

ブルースクレイが初のSEOトレー
ニングコース「第1回検索エンジ
ン戦略カンファレンス」で講演

2002年

カテゴリ構造戦略

Webサイトのテーマ性に影響を与
える階層構造（サイロ化）を開発

1990年

最初の検索エンジン

世界で最初の検索エンジン
「Archie」が作成される

■ SEOとBruce Clay Incの歴史（始まり）
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#01｜会社概要｜Bruce Clay Incのこれから

“SEO⽣みの親”ブルースクレイが、これからの検索の進化も追及し続ける

元祖SEOを説いたブルースクレイだから
こそ、検索の進化を追求し、ブルースク
レイも進化し続けます。

検索トレンドの研究
＼最新の∕

ポイント1

SEOトレーニング
情報発信と

ポイント2

⽉に3〜5本のブログ更新や現在も求めら
れ続けるSEOトレーニング。4.7点/5点の
⾼い評価をいただいています。

最前線で活躍
今もなお

ポイント3

SEO系情報ポータルサイトTOPSEOs で
は、評価開始2008年以来、全⽶⼤⼿SEO
会社170社中“LEADERS（上位3社）”と
して常に評価されています。

SEOのパイオニアであるブルースクレイは、AIの台頭によりさらに進化をします。
検索⾏動やユーザーの求めるものの進化をいち早くキャッチアップし、時代に合わせて向き合い⽅を追求します。

全⽶⼤⼿SEO会社170社は
2025年6⽉時点のデータ

※定期更新必須
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#01｜会社概要｜ブルースクレイ‧ジャパン

Bruce Clay Japan(BCJ)はBCIの⽇本法⼈として2008年に設⽴されました。
⽶国BCIのSEMノウハウをローカライズし、
更には⽇本市場にマッチした独⾃のサービス開発により、
時代を先取りした最先端のWebマーケティングサービスを⾏っております。

Bruce Clay Japan,Inc.
2008年設⽴の弊社「ブルースクレイ‧ジャパン株式
会社」は、1996年創業の検索エンジンマーケティン
グ業界のパイオニアである「BruceClay, Inc.（BCI）」
の⽇本法⼈です。

創業以来、社会はインターネットを中⼼に⼤きな変化
を遂げてきました。スマートフォンの普及により情報
収集は容易になり、オンラインで商品を購⼊することは当たり前になりまし
た。また、ソーシャルメディアを通じて様々な⼈たちとの交流が増え、コミュ
ニケーションも多様化しました。AIを中⼼としたテクノロジーの発展も⾒逃せ
ません。これらの変化はビジネスやマーケティングにおいても多⼤な影響を与
え、私たちもその進化に呼応しながらサービスをアップデートしてきました。

しかし、⽬まぐるしい環境変化においても変わらない点があります。それはお
客様のビジネスパートナーとして事業成⻑を加速させ、収益最⼤化を実現する
コンサルティングサービスの提供を続けることです。ブルースクレイ‧ジャパ
ンは挑戦者の集団です。私たちは独創的で価値の⾼いマーケティングサービス
の創造に挑戦し続けます。サービス領域は制限せず、スピードとクオリティの
向上には妥協しません。

進化と改⾰に挑み、お客様の期待を超えて、感動を与えられるよう努めてまい
りますので、今後もより⼀層のご⽀援、ご指導を賜りますようお願い申し上げ
ます。

代表取締役社⻑

会社名 ブルースクレイ‧ジャパン株式会社
Bruce Clay Japan, Inc.

所在地 〒150-0002
東京都渋⾕区渋⾕ 3-19-1 オミビル8F

連絡先 TEL：03-5468-3860 FAX：03-5468-3861

URL https://bruceclay.jpn.com

役員
代表取締役会⻑ ⾥村 仁⼠
代表取締役社⻑ ⼤塚 ⿓太
取締役     Bruce M. Clay

設⽴ 2008年5⽉2⽇

資本⾦ 5,000万円

従業員数 81名（2025年4⽉1⽇時点）

事業内容 Webマーケティング事業,インターネット広告事業,
メディア事業

従業員数
※定期更新
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#02｜ブルースクレイ‧ジャパンの強み

ブルースクレイ‧ジャパンの強み

02
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#02｜ブルースクレイ‧ジャパンの強み｜全体最適化

“全体最適化”をサポートするコンサルティングサービス

戦略の最適化 流⼊の最適化 成約率の最適化 プロセスの最適化 評価‧分析

最適なKGI‧KPI設定

「細分化」「明確化」された
最適なターゲット設定

ターゲットに「リーチ」する
最適なメディア設定

ターゲットを「動かす」
最適なメディア運⽤

ターゲットを獲得する
LPやEFの最適化

ターゲットの
顧客化やLTVの最⼤化

マーケティング分析した
課題抽出

課題解決策の⽴案 ＋ WEBマーケティングのトレンド情報をご提供

売上、⼀次粗利(商品粗利)、
広告予算、⼆次粗利(広告費HIT)…

KPI

⾃社サイト

リスティング広告

SNS広告

DSP広告

全体戦略

ターゲティング

KW選定

T&D

EFO

LPO

カスタマージャーニー

コンテンツマーケティング

リードナーチャリング

ステップメール

動画‧WEBセミナー

キャンペーン

ポイント制度

インサイドセールス

KGI‧KPI評価

競合‧SERP分析

市場分析

WEB成約顧客分析

顧客価値分析（LTV)

アクセス解析

クリエイティブ分析

EFO‧LPO評価

ターゲットA ターゲットB

ターゲットC ターゲットD

KGI
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#02｜ブルースクレイ‧ジャパンの強み｜部分最適化

コンサルティング視点からアプローチした”部分最適化”サービス
コンサルティング視点からアプローチしたメディア別の最適化戦略の設定、KPI設定、ターゲット設定、クリエイティブ、運⽤戦略の策定を
実施した”部分最適化”サービス。

SEOサービス
広告運⽤サービス

オフラインメディア

クリエイティブ
サービス

CROサービス

SEO & Ad Operation Service
＆Offline Media

Creative Service

CRO service

バナー制作動画広告制作クリエイティブ

流⼊‧集客

売上
LTV最⼤化

CRM施策

CRM Service

成約

CRMツール メルマガ

LINE公式テレマーケティング

LP制作 LPOコンサル

EFOツール ウェブ接客

SEOコンサル コンテンツ
マーケティング 検索連動型広告

SNS広告 動画広告 ディスプレイ広告

OOH/TVCM 等 SNS運用

リード獲得リード獲得
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#02｜ブルースクレイ‧ジャパンの強み｜AI活⽤

AI活⽤によるウェブマーケティング施策の迅速化と最適化

⽣成AI
の⼒

マーケター
の知⾒

市場分析‧ペルソナ作成 タイトルの作成 コンテンツ
ライティング ページ構成の作成 Web制作の素材⽣成

効果的で魅⼒的なタイトルを
⾃動⽣成し迅速に提供。

AI解析を活⽤して、精度の⾼
い顧客マップを⾃動⽣成

⾼いコンバージョン率を
狙った効果的なページ構成
を提案

SEOを考慮し、⼈間味のある
⾼品質なコンテンツを短時間
で作成

魅⼒的なビジュアルやグラ
フィック素材を迅速に⽣成
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#03｜SEOサービスについて

SEOサービスについて

03
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#03｜SEOサービスについて

BCIのノウハウを活かしたホワイトハットな歴史あるSEO⽀援
SEO事業は、弊社の中核事業のひとつ。

多くの実績を保有し、お客様からも⾼く満⾜していただいています。

⽶国本社との連携により、常に最新のGoogleアルゴ
リズムに対応しています。

本国アメリカとの連携  多くの実績と⾼い満⾜度でお客様より評価いただいています
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#03｜SEOサービスについて

要件定義 現状分析 改善案策定 改善実施のサポート 効果検証/プランニング

最適なKGI‧KPI設定

「細分化」「明確化」された
最適なターゲット設定

最初の2か⽉間で
隅から隅まで分析

全体を把握したうえで
最適なロードマップ設計

実施しやすい
ガイドラインの提出

（SEOアセスメント）

ターゲットの
顧客化やLTVの最⼤化

マーケティング分析した
課題抽出

売上、⼀次粗利(商品粗利)、、、

KPI

SEO分析

競合他社分析

キーワード分析

ユーザー分析

全体戦略

キーワード選定

基礎施策

コンテンツ

改善案アウトプット

実⾏計画策定

実装サポート

実装に向けた詳細指⽰書

実施後の追加改善施策

コンテンツマーケティング

KGI‧KPI評価

競合‧SERP分析

市場分析

順位モニタリング

アクセス解析

PDCAミーティング

進捗管理

分析レポート

ターゲットA ターゲットB

ターゲットC ターゲットD

KGI

最初の2か⽉にしっかり分析！3か⽉⽬〜運⽤PDCAを回す

診断フェーズ（2か⽉間）

初期2か⽉間で対象サイトと競合サイトを隅々分析し、根本的な課題を把握。最も成果の出やすいスケジュールで実⾏計画を策定します。
運⽤フェーズでは、毎⽉KPI進捗を確認。定期的なサイトの再評価を⾏い、成果状況に合わせてプロジェクトの最適化を図ります。

運⽤フェーズ（3か⽉⽬〜）

制作会社ディレクション
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#03｜SEOサービスについて｜AIのBCJの考え⽅

検索エンジンとAI双⽅に強いサイトを作るためには、基礎施策とE-E-A-Tがカギ！

ユーザーに役⽴つ、信頼性の⾼いコンテンツが求められている！

SEO基礎施策の必要性 E-E-A-T対応の必要性

• Title/Descriptionの最適化
• 内部リンクの設計
• ページスピードの最適化
• 構造化データの設置    etc

• Experience（経験）
• Expertise（専⾨性）
• Authoritativeness（権威性）
• Trustworthiness（信頼性）

検索エンジンフレンドリーなサイトを作りに基礎施策は必須！

検索エンジンとAIの双⽅がサイトを認識しやすくなる 検索エンジンもAIも「ユーザーに役⽴つコンテンツ」を選ぶ

SERPの安定的上位化とAI対応を叶える！
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#03｜SEOサービスについて｜BCJのSEOの強み

SEOサービスについて

03

BCJのSEOの強み

©Bruce Clay Japan, Inc. Proprietary and Confidential.



17

SEOコンサルティングサービスの強み
#03｜SEOサービスについて｜BCJのSEOの強み

流⼊数増加などにとどまらず、事業収益向上に
おける課題抽出から解決策の提⽰まで実施

流⼊増加だけではない

収益向上 施策

施策の実⾏にリソースが割けない企業様も安⼼。
私たちは案件ごとにプロジェクト体制をとり、

提案だけでなく、実⾏のお⼿伝いまで実施

提案だけではない

実⾏まで

運⽤経験が豊富なコンサルタントが
施策設計からプロジェクト管理、
お客様窓⼝まで⼀貫してサポート

私にお任せください

⼀気通貫

⽇本語はもちろん、海外の SEO にも対応。
社内に SEO チームを作っていきたいという
企業様にはインハウス⽀援サービスも実施

グローバル企業様歓迎

海外対応

1⼈あたりの担当件数を制限することで、
1社1社に対してしっかりと時間をとって向き合い

きめ細かな対応と⾼い成果のご提供が可能

1⼈平均5社

解析ツールやヒートマップ‧アンケートツール
などを活⽤した多⾯的な分析を実施

定量的‧定性的

多⾯分析

適切な担当案件数
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#03｜SEOサービスについて｜BCJのSEOの強み

流⼊増加だけではない、収益向上につなげる施策

⾮認知

認知

興味‧関⼼

検討

購⼊

顧客化

上位表⽰
クリック/セッション数
ページビュー数

ページ/セッション
資料DL数
問い合わせ数/購⼊数
CVR

収益
LTV
成約数/成約率

▼KPI例

⼀
般
的
な
代
理
店

ブ
ル
ー
ス
ク
レ
イ
‧
ジ
ャ
パ
ン

▼マーケティングファネル ▼対応範囲

流⼊数増加などの SEO 対策におけるゴールにとどまらず、事業収益向上における課題抽出から解決策の提⽰までを⾏います。
また、CROやCRMサービスを提供するブルースクレイだからこそ、トータルサポートが可能です。

プランニング例 収益向上

CV増加

PV増加

KW順位

インデックス
整理

流⼊増加

UI‧UX改善

成約率向上
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運⽤担当者⼀⼈あたりの案件数を、平均5社としています。1つ1つのクライアントに対してしっかりと時間をとって向き合うことが可能な体制
を整えることで、クライアントへのきめ細かな対応と⾼い成果のご提供が可能です。

適切な担当案件数で、各クライアントにしっかりフォーカス！

運⽤者の担当案件が 適切運⽤者の担当案件が 多い

クライアント理解

対応スピード

施策の実⾏

提案

ミス‧不備

コミュニケーション

事業‧商材理解に時間を割くことが出来る

スピーディーかつ柔軟な対応が可能

分析に時間をかけ、精度の⾼い施策を実⾏

中⻑期的な視点での提案が出来る

適切な業務負担によりミスが軽減

顧客や関係者との密なコミュニケーション

運⽤タスクに追われ表⾯的な理解しか出来ない

他案件の対応により遅れる場合がある

⽇々の作業に圧迫され⼗分な施策が投下出来ない

戦略的な提案をする余裕がない

確認漏れや設定ミスのリスクが⾼まる

コミュニケーション量の減少‧要望の伝達ミス

#03｜SEOサービスについて｜BCJのSEOの強み
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⼀般的な代理店 ブルースクレイ‧ジャパン

#03｜SEOサービスについて｜BCJのSEOの強み

私たちにお任せください、⼀気通貫のコミュニケーション
⼀般的なSEO会社では、SEO 運⽤者とお客様窓⼝が分かれるケースが多い中、
弊社では運⽤経験が豊富なコンサルタントが施策設計からプロジェクト管理、お客様窓⼝までを⼀貫してサポートいたします。

営業窓⼝

貴社

SEO運⽤チーム

‧⽉次の報告
‧⽇々の連絡窓⼝

ご担当者様

SEOコンサルタント

‧⽉次の報告
‧⽇々の連絡窓⼝
‧分析∕施策戦略考案
‧アルゴリズム分析
など

コミュニケーション
ロスが発⽣

貴社

ブルースクレイ‧フィードバック ‧分析∕施策戦略考案
‧アルゴリズム分析

すべて⼀貫して担当！

運⽤チーム
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技術的な内容などについては、制作会社様と直接やり
取りをし、スピード感のある進⾏に努めます。

プロジェクトのディレクションを担当

#03｜SEOサービスについて｜BCJのSEOの強み

提案だけではない、実⾏まで
案件ごとにプロジェクト体制をとり、提案だけでなく、実⾏のお⼿伝いまでしております。
弊社で実⾏不可能な施策でも制作会社様など、3社間以上のプロジェクトにおいても、ディレクションを担当いたします。

実装環境をご共有いただける場合は、弊社にて実装作
業の代⾏が可能です。

実⾏のお⼿伝いまで担当

制作会社 貴社

担当者 関係部署

デザイナー

エンジニア

ライター

ブルースクレイ

進⾏管理
確認や指⽰書提⽰

その他確認事項や
質疑対応

施策のご提案
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#03｜SEOサービスについて｜BCJのSEOの強み

定量的‧定性的な多⾯分析
解析ツールやヒートマップ‧アンケートツールなどを活⽤した多⾯的な分析を実施しております。
Google AnalyticsやGoogle Search Consoleだけでなく、様々なツールを駆使して、競合やユーザーを把握し分析します。
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#03｜SEOサービスについて｜BCJのSEOの強み

グローバル企業様⼤歓迎！海外対応やインハウス⽀援もサポート！
社内に SEO チームを作っていきたいという企業様にはインハウス⽀援サービスも実施しています。
また、海外サイトをお持ちの場合や、海外で事業を展開されているお客様の実績もございます。

弊社のSEOをベースに、現在はインハウスで運⽤している企業様
も多数いらっしゃいます。ご要望に合わせてご提供内容をプラン
ニングし、お⾒積もりいたします。
※スポットでの定期診断などの⽀援も可能です。

全世界７カ国７拠点の連携により、⽇本語はもちろん、海外の 
SEOにも対応しております。海外進出を考えている企業様や海外
からのアクセスが多い企業様に⼈気です。
※英語のみのご依頼も可能です。

■ 研修サービス ■ チャットサポート

‧SEOとは
‧GAの使い⽅
‧戦略の⽴て⽅    etc

インハウス⽀援 グローバルSEO（英語のみ）
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#03｜SEOサービスについて｜BCJのSEOの強み

御社ビジネス‧
課題への理解度

ご提案内容 提供サービスの質
レポーティング
（分析‧考察）

売上貢献‧成果 業務対応のスピード
コミュニケーション

の質‧量
改善‧満⾜ポイント

のコメント

■ 顧客満⾜度を社内全体で素早く察知しすぐにサポート ■ アンケートの項⽬と平均値

4.5 4.3 4.4 4.3

4.1 4.4 4.3 -

ビジネス理解度や提案内容、サービスの質、コミュニケーションなど7項⽬を5段階で評価し、
最後にフリーコメントで具体的な改善点や満⾜ポイントをお伺いしています。
現在のアンケート結果では、全ての項⽬で4.0以上の⾼い評価を受けています。（※5点満点）

アンケート結果は担当者だけでなく、上⻑やチームメンバーにも
共有されるため、お客様のご要望や不安点を迅速に察知し、即座に
サポート体制を整えることが可能です。

責任者‧上⻑ 運⽤担当者 チームメンバー

お客様

アンケート結果

サポート サポート

(*)データソース：2025/3 弊社Webコンサル部署の顧客満⾜度アンケート集計。

満⾜度アンケートの実施で、ご要望や不安をすぐに改善
サービス品質の向上につなげるため、定期的に顧客満⾜度アンケートを実施しています。
お客様からいただいた貴重なご意⾒をもとに、運⽤体制や対応の改善を図り、より良いサービスを提供できるよう努めています。
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#03｜SEOサービスについて｜アウトプットサンプル

分析資料サンプル

提案資料サンプル

アウトプットサンプル

※サイトやプランによって分析内容やご提案内容は変わります。

GoogleSearchConsoleやGoogleAnalyticsを使った数値分析に加え、競合分析、ヒートマップツールやユーザーテストを活⽤した改善施策のご
提案、毎⽇の順位モニタリングなどを実施し、各施策については細かい指⽰書まで作成し納品します。
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#04｜コンテンツマーケティングサービスについて

コンテンツマーケティングサービスについて

04
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#04｜コンテンツマーケティングサービスについて

SEO特化型サービス

プラン名 内容

 記事制作おまかせ  キーワード選定‧構成‧執筆‧修正まですべてSEOのプロが対応

 AIサポート記事  ⽣成AI＋SEOのプロによる構成‧執筆‧簡易チェック

 記事動画制作  記事の内容を動画でわかりやすく可視化

 記事＋記事動画セット  記事＋動画で最⼤限の訴求効果を実現

ブルースクレイ‧ジャパンのコンテンツマーケティング⽀援サービスです。
ユーザーの検索意図に基づいた戦略設計から、訴求⼒の⾼い記事作成‧改善施策まで、

成果に直結するアクションをワンストップで提供します。　

コンテンツブースト
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#04｜コンテンツマーケティングサービスについて｜コンテンツブーストの強み

3つの⼯程で納品物のクオリティを⾼く保つための⼯夫をしています

市場‧ユーザーを理解したうえでのキーワード選定

DSInsightやDokpit、Ahrefs、TACT SEO等の様々なツールを活⽤
して、市場やユーザーを理解。
都度適切なキーワードを選定し、KPI達成において必要な流⼊のみ
を増やすご提案をします。

ターゲットユーザーのニーズを理解した構成の作成 専⾨家によるライティングとBCJによる校正チェック

上位サイトやサジェストなどの
傾向からユーザーニーズをさら
に細かく分析。それをもとに上
位化必⾄な構成案を作成し、構
成案の時点でクライアント
チェックを挟みます。

業界特化のライターをアサイン
し専⾨性の⾼い原稿を作成。誤
字脱字や表記ゆれなどのレギュ
レーションチェックをBCJにて⾏
うことにより、クオリティの⾼い
原稿を納品します。
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#04｜コンテンツマーケティングサービスについて｜記事作成の流れ

記事作成の流れ

事前調査‧戦略設計
⾃社‧競合分析をもとに、対策キーワードと施策を提案します。

構成案の作成
SEO視点で最適化した記事構成案を作成します。

ヒアリング
オンラインや訪問で課題‧⽬的‧KPIを確認します。

記事執筆
適切なスキルを持ったライターをアサインし、構成案に基づいて⾼品質な記事を執筆します。

確認‧修正
社内確認を経て、フィードバックに応じた修正を⾏います

納品
貴社のご希望に応じ、WordやGoogleドキュメントなど指定形式で最終記事を納品します。
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#04｜コンテンツマーケティングサービスについて｜役務範囲

記事作成役務範囲
初期
● 初期分析（現状のアクセス分析、ターゲットKWでの競合コンテンツ状況等）
● 初期戦略策定
● ライターアサイン‧執筆ガイドライン策定

記事ディレクション / ライティング
● キーワード策定
● 企画‧構成案作成
● 記事ライティング（「記事おまかせ」のみ）
● 画像選定（フリー素材を使⽤‧「記事おまかせ」のみ）
● 校正 ※修正は原則2回まで（「記事おまかせ」のみ）
● ⼊稿（原則Googleドキュメントにて⼊稿）

CMS納品（オプション）
● 御社⼊稿レギュレーションに応じて<h>タグ他、各種⾒出しフォーマット付与
● 画像リサイズ、圧縮、ALT情報付与
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#04｜コンテンツマーケティングサービスについて｜スケジュール

コンテンツマーケティングスケジュール

お申し込み〜納品まで

お申し込み

ヒアリング

初稿提出

修正

5営

10営

5〜7営

7〜10営

2〜7営

0 5 15 21 29 34
※⽇数は⽬安となります。詳しくはお問い合わせください。

営業⽇数

初期分析‧戦略策定

企画‧構成案提出

8〜10営監修チェック

44
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#05｜その他Webコンサルティングサービスについて

その他Webコンサルティングサービスについて

05
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IMAGE

メルマガ制作代⾏ LINEコンサル（B-LINE） 伴⾛型UX改善プラン

企業の⽅々が効果的なメールマーケティング
を実現するためにサポート。お客様の状況や
課題に応じて、メルマガ配信の企画やメルマ
ガの制作を⽀援します。

• 初期設計
• ⽉次運⽤サポート

友だち登録最⼤化〜ナーチャリング施策まで
網羅的に代⾏⽀援し、売上げ増加を実現しま
す。運⽤で発⽣するバナー作成などもすべて
代⾏します。

• 初期設定
• ポップアップ/メッセージ配信等
• ⽉次レポート（配信分析）

様々なWebマーケティングプロジェクトに広
く関わるブルースクレイ‧ジャパンの知⾒を
活かした分析と施策⽴案を活⽤し、継続可能
なサイト運⽤‧改善フローを実現できます。

• 初期設定（ツール/タグ）
• A/Bテスト施策ご提案、実装
• クリエイティブ制作/分析

#05｜その他Webコンサルティングサービスについて

ブルースクレイのWebコンサルはナーチャリングまでカバー！
広告やSEOで獲得したリードを、継続的なアプローチで顧客へと育てます。
ブルースクレイ‧ジャパンなら、各チャネルの運⽤までワンストップで対応可能です。

A/Bテスト

ヒートマップ

Web接客

簡易分析/レポート
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IMAGE

サイト診断 LookerStudio構築 ユーザーテスト

Webマーケティングを強化したいが、何をす
ればいいかわからない企業様におすすめ！
アクセス解析を通して、課題を特定し、⽬的
に応じた最適な対策を教えます！

• SEO分析
• アクセス解析
• デザイン‧UX分析

GA4での分析にお困りの⽅必⾒！初⼼者でも
わかりやすいデータを可視化したLooker 
Studioレポートを作成し、分析しやすいテン
プレを作成します。

• 時系列レポート
• ユーザーレポート
• 集客/流⼊クエリレポート

アクセス解析ではわからない、⾏動の⼼理を
分析。ターゲットに近しいユーザーの⾏動を
観察し、ユーザーの⼼理やサイト課題を把握
します。

• モニター募集、テスト実施
• テスト内容サマリー作成
• 定量データを含めた改善案提⽰

#05｜その他Webコンサルティングサービスについて

アクセス解析やUX分析などのスポットプランも豊富！
レポート整理や⽅針策定など、なかなか時間を確保できない企業様をサポートします。
この他にもご要望に合わせて、プランはカスタム可能です。お気軽にご相談ください。
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#06｜お取り組み事例

お取り組み事例

06
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#06｜お取り組み事例

お取り組み事例

06

SEOコンサルティング（toC）

©Bruce Clay Japan, Inc. Proprietary and Confidential.
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#06｜お取り組み事例

専⾨学校サイト事例

基礎施策の網羅＋コンテンツマーケティング＋導線改善のPDCAで

取り組み開始前⽐較、セッション数853%、CV数217%達成

● 内部施策を中⼼に対策を⾏っているが順位が上がらず、流⼊が増えない
● 更新作業で⼿いっぱい（リソース不⾜）
● ページ改修後の数値振り返りは⾏っていない

● 内部施策の網羅的実施によりマイナス要素を排除
● 競合⽐較/ヒートマップ分析をもとにコンテンツ改善＋優先度⾼い施策の

実装をお⼿伝いし、実装スピードアップ
● 潜在層獲得のためコンテンツマーケティングを実施、合わせて導線最適

化によりコラム経由のCV増加に貢献
● GAデータ等を活⽤して、定量的な効果検証を実現

■Organic経由セッション数∕資料DL数
取り組み前

ブルースクレイ⽀援内容

お客様の声
弊社側の知識不⾜な点も、かなり⼿厚くフォローして頂
いております。また、スタッフの皆様本当に感じの良い
素敵な⽅々ばかりで、ご相談もしやすく、とてもありが
たく思っております。

繁忙期

繁忙期

KPI：注⼒キーワードの上位化、CV数増加、セッション数増加

ECO
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#06｜お取り組み事例

医療系サービスサイト事例

サイトリニューアルによる⼀括施策投下＋専⾨性の⾼いコンテンツ制作により

注⼒キーワード1位、セッション数8,975%改善

● 過去2社のSEO会社でSEOを実施するも成果が出なかった
● 社内リソース不⾜からSEO施策が滞っている

● サイトリニューアルにより、基礎施策を⼀括投下
● 低品質ページの精査によりマイナス要素を排除
● 医療業界のため、専⾨性の⾼い記事制作＋監修者の⼿配などにより評価

向上を狙い、注⼒キーワードで1位を達成
● 先⽅社内のリソース不⾜をサポートすべく全⾯実装代⾏で⾼速PDCAを実

現

■Organic経由セッション数
取り組み前

ブルースクレイ⽀援内容

コンテンツマーケティング開始

サイトリニューアル

■主要商材キーワード順位

キーワードA：圏外

キーワードB：圏外

1位

2位

YMYL

KPI：注⼒キーワードの上位化

DNA

キーワードA：新型出生前診断
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#06｜お取り組み事例

⼤⼿健康⾷品ECサイト事例

ECサイト特有のマイナス要素の排除、YMYL領域の専⾨性強化により

注⼒キーワード1位、購⼊数132%改善

● SEO対策は皆無の状態
● 注⼒キーワードで圏外となっており、Organic流⼊が少ない
● サイト全体のCVR改善施策にも着⼿したい

● ECサイト特有の⼤量の低品質ページや重複ページを精査し、インデック
スページをルール設計

● カテゴリ構造をただし、テーマ性を強化することで注⼒キーワードにお
ける順位改善に⼤きく寄与

● ユーザーテストとヒートマップ分析を繰り返し⾏い、ユーザビリティの
向上＋CVR改善のPDCAを実現

■Organic経由PV数∕サービスサイト誘導数

キーワードA：圏外

取り組み前

ブルースクレイ⽀援内容

ポイント
通常の施策に加え、YMYL領域の難しい対策の中で、研
究結果や調査に基づき専⾨性強化をすることで、アップ
デートでも影響の受けにくいサイトに。

1位

■主要商材キーワード順位

YMYLEC

KPI：注⼒キーワードの上位化、購⼊数増加

森永

キーワードA：コラーゲンドリンク
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#06｜お取り組み事例

ジュエリーECサイト事例

注⼒商品名（カテゴリ名）の順位改善により

取り組み開始前⽐較、セッション数146%達成

● 指名キーワード以外でのサイトへの流⼊を増やしたい
● 主要商品キーワードで順位上昇を⽬指したい

● カテゴリ構造をただし、テーマ性を強化することで注⼒キーワードにお
ける順位改善に⼤きく寄与

● ECサイト特有の⼤量の低品質ページや重複ページを精査し、インデック
スページをルール設計

● 競合⽐較/ヒートマップ分析、ユーザーテストの実施によるUI/UX改善に
も着⼿

■Organic経由セッション数
取り組み前

ブルースクレイ⽀援内容

■主要商材キーワード順位

キーワードA：15位 3位

2位

4位

キーワードB：10位

キーワードC：22位

お客様の声
定例MTGでの説明やレポートについても明確で⼤変分か
りやすかったです。
検索順位などは改善できたので、引き続き取り組みを継
続していきたいと思います！ FDCP

取り組み開始前（ 3月）と10月の比較

キーワードA＝ジュエリー
キーワードB＝イヤリング
キーワードC＝ブレスレット

EC

KPI：注⼒キーワードの上位化、セッション数増加
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#06｜お取り組み事例

医師求⼈サイト事例

基礎施策の網羅＋求⼈のインデックス促進/制御＋Google仕事検索対策で

セッション数144%、CV数900%達成

● 仕事検索の流⼊が少なくCVが獲得できていない
● 求⼈ページの表⽰が突如減少し、サイト流⼊数の減少に伴い問い合わせ数

が減少していた

● 求⼈サイト特有の⼤量の低品質ページや重複ページを精査し、インデッ
クスページをルール設計

● 求⼈ページのクロール促進‧有効求⼈数増加のため、サイトマップの作
成や仕事検索対策、IndexingAPIの導⼊⽀援

● サイト流⼊後の導線改善、CRO施策の投下により問い合わせ数増加
● 求⼈ページの表⽰回数減少や有効求⼈数の減少要因を調査し、改善案を

策定および実装をサポート

■Organic経由セッション数∕問い合わせ数
取り組み前

ブルースクレイ⽀援内容

ポイント
エリアや科⽬の掛け合わせキーワードはもちろん、市区
町村やこだわり条件などテールワードの対策も実施した
ことで、今まで獲得できなかったキーワードで上位化し
新たな流⼊を獲得。

求⼈ YMYL

KPI：注⼒キーワードの上位化、セッション数増加、CV数増加

メディカルトリビューン
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#06｜お取り組み事例

お取り組み事例

06

SEOコンサルティング（toB）

©Bruce Clay Japan, Inc. Proprietary and Confidential.
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#06｜お取り組み事例

ITインフラサービス サイト事例（toB）

クライアントのサービス‧ターゲット像に基づいたキーワード選定により、サービスへの興味関⼼に繋がる記事を制作。

取り組み開始前と⽐較しセッション数327%、サービスサイト遷移数664%の改善

● SEO対策を⾏い、検索エンジン経由の流⼊を獲得していきたい
● SEO対策⽬的ではないコラムコンテンツを展開していたが、SEO観点も取

り⼊れていきたい

● クライアントのサービス、ターゲット像に基づいたキーワード選定を実
施し、流⼊からサービスへの興味関⼼に繋がる記事を制作

● メルマガ配信内容の企画⽴案から既存のメルマガテンプレートの改善、
A/Bテストの実施によりクリック率や開封率の改善

● SEO基盤を整えるためコラムページをCMSへ移⾏し、⼤幅な流⼊増加に
成功

■Organic経由セッション数∕問い合わせ数
取り組み前

ブルースクレイ⽀援内容
取り組み開始

CMS移行

クリック率：29.63%の改善

開封率：31.58%の改善

■メルマガ数値改善

KPI：セッション数増加、サービスページ遷移数増加

オプテージ法人
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#06｜お取り組み事例

⼈事系サービスサイト事例（toB）

アップデートにおける順位下落の対策としてリライト＋導線改善やポップアップの運⽤で

前年⽐セッション数103%まで回復、CV数140%達成

● コンテンツマーケティングを実施していたが、複数のGoogleによるアップ
デートの影響を受け、キーワード順位が下落し、流⼊数‧CV数共に減少が
続いていた

● CV数‧流⼊数が減少した記事を徹底的にリライト
● 記事からサービスページへの導線改善やCV導線の追加、サイト内ナビ

ゲーション改善などサイト全体の内部リンクの構造を最適化
● 記事ページへのポップアップ配信や、サービスページの改修、事例テン

プレートの改修など⽀援領域は多岐にわたる

■Organic経由セッション数∕資料DL数
取り組み前

ブルースクレイ⽀援内容

KPI：キーワード上位化、セッション数増加、CV数増加

クイック
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#06｜お取り組み事例

お取り組み事例

06

コンテンツマーケティング

©Bruce Clay Japan, Inc. Proprietary and Confidential.
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#06｜お取り組み事例

回線事業サービス メディアサイト事例

クライアントのサービス、ターゲット像に基づいたキーワード選定を実施し、サービスへの興味関⼼に繋がる記事を制作。

コラム⽴ち上げから15か⽉で⽉間18万PVを達成、サービスサイト遷移数3,667%の成⻑を達成。

● 新規コラムメディアの⽴ち上げに際し、専⾨性の⾼い業界‧商材を深く理
解してくれるベンダーにキーワード選定〜メディア設計までを⼀任したい

● SEO内部対策の網羅的に実施し、コラムの上位化にも繋がるよう基盤を
整える

● クライアントのサービス、ターゲット像に基づいたキーワード選定を実
施し、流⼊からサービスへの興味関⼼に繋がる記事を制作

● 検索結果画⾯の状況に応じた強調スニペット表⽰獲得施策や、CVに繋げ
るため導線最適化施策実施

■Organic経由PV数∕サービスサイト誘導数

■コラム記事対策キーワード順位

約40％が3位以内、約71%が1ページ⽬表⽰を獲得

取り組み前

ブルースクレイ⽀援内容

KPI：セッション数増加、サービスページ遷移数増加

eo光（メディア）
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#06｜お取り組み事例

⽣活雑貨系ECサイト事例

SEO基盤を整えたメディア開設＋既存サイトのパフォーマンスを踏まえたキーワードの選定

⽴ち上げ後1年間で80,000PV（単⽉）達成 、CV数420%達成（※メディアリリース次⽉⽐較）

● ブランディングや広告の取り組みとの連携による獲得効率改善のため、オ
ウンドメディア運⽤を開始

● SEO対策を踏まえたメディアサイト設計サポート（SEO基礎に加え、メ
ディアのディレクトリ構成及び各ページのワイヤーフレーム制作）

● 広告パフォーマンスや既存記事のパフォーマンスを踏まえたキーワード
の選定

● 対策キーワードごとの傾向を押さえた記事制作
● 記事公開後の順位‧流⼊‧獲得状況のレポーティング、改善施策の提⽰

を⾏い、記事公開後も成果向上に向けて伴⾛

■Organic経由PV数∕サービスサイト誘導数

■コラム記事対策キーワード順位

約32％が3位以内、約68%が1ページ⽬表⽰を獲得

取り組み前

ブルースクレイ⽀援内容

EC

KPI：各記事の順位、セッション数増加、購⼊数増加

貝印
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#07｜⽀援実績‧お客様の声

⽀援実績‧お客様の声

07

©Bruce Clay Japan, Inc. Proprietary and Confidential.
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株式会社五十君商店 様 

  自然検索のCVRが昨対120％超！ 
 「リニューアルで成果が落ち込んだサイトが、 
  御社に依頼してあっという間に回復しました」 
 

事業内容 

従業員数 

支援内容：SEOコンサルティングサービス  

ご担当者様からのコメント 

支援前に抱えていた課題  支援後の成果・感想 

3社に提案をもらい、その中で圧倒的に御社のプレゼンがすごかったです。60箇所以上

もの改善点をピックアップしてくれたことです。その細かさと的確さには本当に驚かされ

ました。リニューアルしたサイトの成果が悪化し、非常に切迫した状況でしたが、御社に

依頼してからはあっという間に回復しましたね。 

インタビューの続きはコチラ 

時計部品・その他商品卸商・修理受付  

136名（関連会社含む）  

#07｜⽀援実績‧お客様の声

● 2ぺ―ジ目以降にあった注力キーワードの順位を、 

運用開始3ヵ月で「2位」まで改善 

● 自然検索経由のコンバージョンを昨対で120％以上増加 

● 優先順位や費用対効果、戦略的な部分も含めて話し合い 

ながら進められているため、スムーズに取り組めている。 

● サイトのリニューアルを実施したことで、 

ECサイトの成果が極端に落ちてしまった 

● 成果悪化の要因が分からず、社内にもSEOに関する 

知見を持った人材がいない状況だった 

https://bruceclay.jpn.com/case/igimi/
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株式会社池田泉州銀行 様 

  注力キーワードの順位を地方銀行の中で 
  最高の4位まで改善！流入増加に伴い 
  ウェブサイト経由のコンバージョン数も増加 
 

事業内容 

従業員数 

ご担当者様からのコメント 

支援前に抱えていた課題  支援後の成果・感想 

提示される施策をわかりやすく説明してもらえていることや、目にみえた成果が出ている

こともあって大変満足しています。また、SEOだけでなく、UIUX改善やCV増加といった

Webマーケティング全体で改善案を出してもらえていることで、パートナーとして伴走し

てもらえている印象があります。 

ご担当者様からのコメントの続きはコチラ 

銀行 

2,007名 

#07｜⽀援実績‧お客様の声

支援内容：SEOコンサルティングサービス  

● SEO対策は実施していたが注力KW順位やCVの改善がみられず 

停止 

● SEO対策停止後に検索エンジンのアルゴリズムアップデートが 

実施されたため、注力KW順位が下落し流入が減少していた 

● 注力商材ページのリニューアルによりKW順位が改善し、地方

銀行の中で最高の4位を獲得 

サイト流入の増加に伴い注力商材のCVが増加 

● ページのUI/UX改善も並行して実施し、サイトの回遊性も向上

（スクロール率・CVポイントへの遷移数等） 

YMYL

https://bruceclay.jpn.com/case/yoshinoya/
https://bruceclay.jpn.com/case/ikedasenshu/
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株式会社ボルテックス 様 

  半年でWebサイト経由のお問合せ数が2倍 
「CVを意識した事業目線での 
  コンテンツマーケティング伴走支援」 

事業内容 

従業員数 

支援内容：SEOコンサルティングサービス（コンテンツマーケティング）  

ご担当者様からのコメント 

支援前に抱えていた課題  支援後の成果・感想 

最も印象に残っているのは、キーワードのご提案からコンテンツ制作まで、 
一貫してサポートいただけたことです。特に、弊社のリソースが限られている 
中で、貴社がメディアのコンセプト策定からしっかりとサポートしてくれた 
ことは非常に助かりました。 

インタビューの続きはコチラ 

収益不動産による資産形成コンサルティング 他 

743名 

#07｜⽀援実績‧お客様の声

● 半年でWebサイト経由のお問い合わせ数が倍増した 

● 単に流入を増やすだけでなく、コンバージョンにもつながるコンテン

ツをどう設計するか提案してくれた 

● 記事の構成案が分かりやすく、記事の意図がすぐに理解でき 

フィードバックがしやすかった 

● コンテンツマーケティングをほとんど実施していなかったが 

競合環境が変わり、コンテンツなしでは流入が難しい状況に 

● 業界がかなり限定されているため、キーワード選定が難しい 

https://bruceclay.jpn.com/case/vortex/
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SEOに関しては専⾨知識が必要なシーンも多く、親⾝になってご⽀援いただけていることで
⾮常に助かっております。今後は対象商材を増やしていきたいと考えておりますので、引き

続きよろしくお願いいたします。

SEOコンサルティング以外の質問に対しても、しっかりとリサーチして真摯に回答して頂い
てきました。質問に対する回答もスピード感があり、⼤変満⾜しています。また、単純な数

値変化、事実のレポーティングだけでなく、改善策をたびたびご提案して頂いています。

 普段のご対応から、皆様のお⼈柄まで、お仕事をご⼀緒させて頂けて本当に嬉しく思って
おります。ご提案頂く内容はもちろん、こちらのザックリとした要望にも合わせて様々な策
をご教授下さり、私共スタッフも⼤変勉強になっております。また、弊社のイベント等にも

たくさんご来場下さり、そういった点でもいつも感謝しております。

ご担当者様には、いつも論理的に（数値の根拠を必ず説明してくれる、現状がこういう理由
でこうだから施策としてはこういう効果があるこの施策 といった具合にいつも筋が通った納

得感のある説明をしてくれる）わかりやすく説明してくださるので助かっています。

対応が早い、コスパが良い。担当者の⽅々が⾮常に適応⼒があり、かつ弊社商品を理解いた
だいています。またSEOやGoogle関係の知⾒があり、相談しやすく助かっています。

取り組みの期間内で⽬標としていた成果を出すことができ、課題の汲み取り⼒が⾼く、要望
に合わせて適切なご提案をいただけました。プロジェクトに関わる⽅全員が連絡したことへ

のレスポンスが早い＆回答の質も⾼くプロのパートナーとして信頼できます。

弊社に寄り添って対応してくれていると思っております。弊社がなかなかWEBの内容に理解
をしてくれている上席の者たちがいないため、なかなか弊社⾃⾝でどうしていきたいのかを

明確に出来ていない中、要望に応えて真摯に対応してくれていると感じています。

⽉次ミーティングの内容や、出席されている御社社員⽅の取り組み姿勢にとても満⾜してい
ます。（担当者の⽅任せでなく、周りの⽅からもサポートいただいている）

お客様の声
#07｜⽀援実績‧お客様の声
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#07｜⽀援実績‧お客様の声

まずは【無料相談】する  事例紹介の記事を見る  セミナーを確認する 

「もっと詳しく知りたい」「⾃社に合う施策を相談したい」など、
ご不明な点やご相談がございましたら、お気軽にお問い合わせください！

また、成功事例や最新のマーケティングトレンドも随時発信中です。

＼毎⽉2〜4本！最新ナレッジを発信∕＼お客さまの声をインタビュー∕＼戦略や施策にお悩みがある⽅へ∕

https://bruceclay.jpn.com/contact-form/?_bq_user_custom_field_546=wp_case
https://bruceclay.jpn.com/case/
https://bruceclay.jpn.com/academy/


ブルースクレイ‧ジャパン株式会社

03-5468-3860
【営業時間】平⽇10:00〜18:00

お問い合わせ先

© Bruce Clay Japan, Inc.


